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O SICOOB FAZ MAIS POR VOCE,
QUE FAZ DO CAMPO A SUA VIDA.

Além de produtos e servicos financeiros sob
medida para vocé e para sua producao rural, o
Sicoob, a maior instituicdo financeira cooperativa
do Brasil, oferece crédito com taxas mais justas,
participacao nos resultados da cooperativa e
vocé ainda ajuda sua comunidade a crescer, junto
com sua producao.

Crédito Rural %%} Seguro Rural Giro Rural

@ Linhas do BNDES Consoércio de Pesados

Produtor rural: com nossa parceria,
vocé faz bons negdcios.

¥ SICOOB

N faga parte.
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glaucia@guerreiro.agr.br (44) 3026 4457

Envie seus comentarios sobre esta edi¢cdo
para redacao@canamix.com.br.

Grupo AgroBrasil

R. Genoveva Onofre Barban, 495 - 14056-340
Planalto Verde - Ribeirao Preto - SP

16 3620 0555/ 3234 6210 - www.canamix.com.br



VEST)RU

G AN | OLEV

2020
PROVA 19 DE OUTUBRO

AGRONOMIA

Um curso no coracao da Capital do Agronegocio.
O agronegocio € uma das atividades econdmicas
mais importantes do pais, € a vocagao brasileira.
E a regido de Ribeirao Preto, historicamente,
desde os tempos do café, o “ouro negro’, trouxe
CONsIgo essa vocagao para ser, hoje, um polo
agroindustrial de extrema relevancia no pais. Mas
o titulo de "Capital do Agronegocio” so se
fortaleceu e se consolidou porgue inumeras
empresas, organizacoes, produtores rurais

€ entidades fizeram e fazem grandes esforgos
para, a partir do agronegocio, gerar
conhecimento, emprego, oportunidade e, assim,
desenvolver a regido. O Centro Universitario
Moura Lacerda, ja em 1972, percebeu esse
potencial e presenteou Ribeirdo Preto com

a Unidade Il — Campus, um projeto de Oscar
Niemeyer instalado em uma area de mais de um
milhdo de metros quadrados, dos quais 25% sao
agricultaveis. Essa estrutura, aliada ao fator
humano e a experiéncia no segmento

de educacgdo, fez nascer, em 1998, o curso

de Agronomia, que se firmou como pioneiro

e inovador na regido. O curso de Agronomia

do Centro Universitario Moura Lacerda
orgulha-se de ja ter formado centenas

de Engenheiros Agronomos que, hoje, estao bem
posicionados no mercado de trabalho, em
empresas nacionais e multinacionais.

VOCE CHEGQH:____}___
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CENTRO UNIVERSITARIO
MOURA LACERDA

Sua historia, nossa historia.

ZAP DUVIDAS:
16 99156.4267

mouralacerda.edu.br 16 2101.1096



EDITORIAL

CITEC, UM ESPETACULO!

Nos seus mais de 13 anos de
histéria, o Grupo AgroBrasil teve va-
rios momentos estupendos. Um deles e
0 mais recente, sem duvidas, foi quando
abriu as cortinas do Centro de Inova-
¢oes Tecnoldgicas CanaMix (CITEC),
durante a 272 Fenasucro & Agrocana,
realizada de 20 a 23 de agosto.

Foi a estreia do grupo num es-
tande na éarea externa, no setor da
Agrocana, logo na entrada da feira —
considerada a maior do planeta em tec-
nologia para o setor sucroenergético. A Dirstor do Grupo Agrobrasil
fachada, grandiosa, do empreendimento chamava a atengao de todos os
que passavam pela portaria. Era a senha para entrar e conhecer. E quem
chegava se surpreendia com uma iniciativa diferente e agradavel: 18 em-
presas reunidas num sé espago, oferecendo o que ha de mais recente em
solucgdes para cana-de-agucar e biocombustiveis.

O CITEC deixou impressionados até mesmo 0s empresarios que
acreditaram no projeto. Muitos disseram que expor juntos aumenta a inte-
gracao, de forma que um ajuda o outro. E o publico que comparece para
conferir uma tecnologia acaba dando uma passadinha no vizinho. E mais:
numa area de 2.000 metros quadrados, quem compareceu se sentiu em
casa. Podia sentar, reunir amigos, degustar salgadinhos, bolos, doces,
queijos, antepastos, entre outras guloseimas, acompanhadas de delicio-
so chope artesanal. Como uma reuniao de final de semana, em que as
conversas rendem mais porque acontecem em clima descontraido.

De maneira inédita também, o CITEC serviu de palco para a rea-
lizagdo do Network CanaMix. Nao que o evento, ja tradicional, estivesse
estreando. O Network completou, agora em 2019, 11 anos. E que, pela
primeira vez, ele passou para dentro da feira. Antes, era realizado na Fa-
zenda Sao Geraldo. E, neste ano, além do porco e da costela no rolete,
do feijao gordo e dos famosos drinks, a noite do dia 21 de agosto foi de
pura arte. Trés shows, do Grupo Todos N&s, do Roberto Edson (Chico
Lorota), além do Zé Matiles e do Cristiano Matilles, pai e filho, divertiram
€ emocionaram os presentes enquanto o magico Kadu apresentava, nas
mesas, truques de deixar qualquer um boquiaberto.

Nessa edigao, vocé vai saber tudo o que rolou no CITEC. E perce-
ber que foi, realmente, encantador. Um estimulo para que 2020 seja ainda
maior, com mais empresas, mais tecnologia. Um sinal de que os negdcios
da Fenasucro & Agrocana ganham, a partir de agora, novos componen-
tes, vivéncias, perspectivas. Que a uniao em torno de um objetivo, como
a que marcou a participacao do Grupo AgroBrasil na feira, seja uma ins-
piragéo para o impulso do setor sucroenergético rumo a bons resultados.

Boa leitura!
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O tempo pode ter indimeros
significados; ele pode ser
passado, presente, futuro;
pode ser sequndos, minutos,
haoras; pode ser dias, meses,
anos.

Ele pode ser tudo isso; mas para
a Medicar Emergéncias Médicas,
o maior significado do tempo
éavida,

Seja onde for, quando for, a
Medicar estara pronta para ir
até vocé.

Medicar 25 anos salvando vidas.

| Responsavel Técrnico: MARCELD A. F SANCHES |CRM / 5P 65378 |

s pnedicar,

calar W vida emeginciag madice
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/’FENASUCRO 18-21 AGOSTO

s AGRocANA 2020

0 SETOR DE BIOENERGIA NAO DEIXA
DE CRESCER € SE MOVIMENTAR
NEM A GENTE]




A Fenasucro & Agrocana reune
compradores de diversos segmentos

g or:

E BEBIDAS CELULOSE BIODIESEL } DE MOEMERGIA. moRicoLA

PARTICIPE COM SUA MARCA PARA

PROSPECTAR
Encontre profissionais que
desejom fozer negdcios e

éﬁﬂ conexdes CoOMm NOVOS empresas

NETWORKING

Construa e fortalega sua rede de
contotos com os mais qualificados
visitantes do mercado

BRANDING ! T(l*;._ MATCHMAKING

Faga ¢om que sua marca sejo 5 Programa de Matchmaking gratis, sejo
reconhecida pelos principais recomendado pora 18 mil compradores
lideres do aetor % interessados nos seus produtos e servigos

Garanta ja a participagdo de sua empresa:

& (16) 2132-8936 K] comercial@fenasucro.com.br

Acompanhe nossos canais: www.fenasucro.com.br 0 @ fenasucro

Realizocho: Co-Reclizocho: Coord. Técnico Gerak Porceiro de Hospedogen: Orgonizocdo o Promocho:
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Uma Fenasucro
de recordes

Organizacdo estima que negocios iniciados na feira e que
vao se completar ao longo do ano tenham atingido cerca
de R$ 4,2 bilhbes, 5% a mais que a edicdo anterior

Da redacéo, com informacdes da assessoria de imprensa

Em uma edi¢do histérica, a 272 Fenasucro &
Agrocana surpreendeu em numeros de faturamento e
visitagdo. Ao longo dos quatro dias da feira, que foi re-
alizada de 20 a 23 de agosto, no Centro de Eventos
Zanini, em Sertaozinho-SP, mais de 41 mil visitantes
circularam pelos corredores, que ofereciam o que ha de
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mais atual em tecnologia para o setor sucroenergético,
gerando R$ 4,2 bilhdes em negdcios — iniciados durante
a Fenasucro e que deverdo se concretizar nos proximos
meses. As rodadas de negdcios foram responsaveis por
parte desse faturamento, atraindo compradores de todo
Brasil e de mais 11 paises, presentes em mais de 600
reunides, o que resultou em R$ 99 milhdes.

Os recordes da feira em numeros se estenderam




ao conhecimento. Foram mais de 100 eventos de con-
teudo pensados para capacitagao e atualizacao profis-
sional dos mais de 4.900 participantes, que discutiram
politica, mercado, futuro, o cendrio do setor sucroener-
gético, entre outros temas.

Mais uma vez, um dos destaques foi a importan-
cia e aplicagdo do RenovaBio para o futuro sustenta-
vel do biocombustivel. Luis Carlos Jorge, presidente do
CEISE Br — Centro Nacional das Industrias do Setor
Sucroenergético e Biocombustiveis —, falou sobre o as-
sunto. “O sucesso da Fenasucro 2019 é reflexo do ce-
nario positivo em torno do funcionamento, a partir de
2020, do RenovaBio, programa que reconhece e am-
plia a participagao dos biocombustiveis na matriz ener-
gética brasileira, o que pode gerar, em dez anos, R$
1,4 trilhdo em investimentos para expansao da oferta,
por exemplo. E essas boas perspectivas se confirma-
ram também pelo nivel dos visitantes, um publico ainda
mais qualificado, propenso a negdcios efetivos, ja vi-
sando as oportunidades e demandas da tao esperada
retomada do setor bioenergético’

Desenvolvimento

‘A Fenasucro é palco das transformagdes e ino-
vagdes necessarias para o crescimento do mercado de
bioenergia no pais ha 27 anos. Nos préximos anos, o
Brasil passara a produzir 48 bilhdes de litros de etanol/

L]
Autoridades, entre elas o ministro do
Meio Ambiente, ao centro, abriram
oficialmente a feira

ano, 15 bilhdes a mais do que é produzido hoje, e, mais
do que isso, tera possibilidade de reduzir cerca de 600
milhGes de toneladas de CO2 da atmosfera, o que ira
gerar R$ 23 bilhdes s6 em crédito de descarbonizagéo
(CBIO). Com esse contexto promissor, podemos afir-
mar que, no minimo, 10% de todos esses investimentos
que serdo injetados no mercado a partir do Renovabio
circulardo pela feira nos préximos anos’, acredita Paulo
Montabone, diretor da Fenasucro & Agrocana.

O ministro do Meio Ambiente, Ricardo Salles, en-
volvido em recentes polémicas sobre as queimadas na
Amazo0nia, esteve presente na cerimédnia de abertura da
feira e abordou a importancia de um governo linear e de
interligagdo de todos os ministérios em prol do desen-
volvimento nacional. “Os ministros e suas equipes estao
desempenhando um trabalho firme, dedicado, homogé-
neo e coordenado para entregar ao Brasil o resultado tao
esperado ha 20 ou 30 anos. Estamos juntos pelo agro
e pelo desenvolvimento do pais. Na area ambiental, te-
mos plena e absoluta convicgdo da importancia da nos-
sa agenda ambiental. Somos ambientalmente referéncia
mundial e precisamos continuar sendo percebidos como
tal, perante os mercados externos e internos’ Ele ocupou
a cadeira de presidente de honra da Agrocana.

Em 2020, a principal feira do planeta em tecno-
logia para a cana-de-agucar sera realizada de 18 a 21
de agosto.
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ESPECIAL

SEW-Eurodrive aposta no setor e investe
8¢« R$ 1 milhdo em nova planta no Brasil

Entre as mais de mil marcas em exposi¢do na Fenasucro &
Agrocana, apesar das dificuldades enfrentadas na esfera economi-
ca nacional, muitas sairam satisfeitas. Uma delas foi a SEW-Euro-
drive Brasil. A empresa investiu R$ 1 bilhdo em uma nova planta no
pais, tendo em vista o promissor mercado do setor sucroenergético,
sobretudo em funcdo do RenovaBio.

O diretor para a América Latina, Alexandre Reis, falou sobre
isso. “Essa feira é muito importante para a SEW e, se hoje nés te-
mos uma nova fabrica no Brasil, foi gragas ao setor sucroenergético.
Tinhamos a necessidade de desenvolver novos produtos e, tam-
bém, a necessidade de investir. Olhamos para a necessidades do
setor sucroenergético e concluimos que deveria ser no Brasil”

12

Durante a Fenasucro & Agrocana,
a empresa apresentou ao publico um re-
dutor planetario de grande porte ja total-
mente montado internamente. “Desenvol-
vemos o projeto no Brasil e a fabricacao
total também no Brasil, de um redutor de
75 toneladas e 9 milhées de Nm (Newtons
metro) para automagao de moenda. E uma
grande inovacao’, afirmou Hiram Andreaz-
za, diretor de desenvolvimento.

A empresa é referéncia em todas
as etapas de producdo, com atendimento
especializado 24 horas por dia. Para An-
dreazza, o sucesso aumenta conforme a
aproximagéo das necessidades dos clien-
tes. "O diferencial da SEW esta em agre-
gar valor. Para isso, levamos nossos enge-
nheiros de desenvolvimento e aplicagéo a
campo, possibilitando uma personalizagdo
no atendimento e garantindo otimizagéo
nos resultados finais.”

REAFDEY e
PLANETARND 3 AESICA | ATR




Sustentavel, Grupo MECAT é referéncia em

£

Outro destaque da Fenasucro &
Agrocana foi o Grupo MECAT, que ha anos
leva sustentabilidade aos visitantes da fei-
ra. Inventor do Turbo Filtro, o presidente At-
tilio Turchetti € um dos maiores nomes do
pais em tecnologia de microsseparagéo.

Fundada por ele em 1983, seis
anos apo6s sua chegada ao Brasil, a em-
presa, que nasceu em Abadia de Goias-
-GO, comegou o processo de ampliagdo
em 1995, inaugurando a MECAT Service,
em Bebedouro-SP. Trés anos depois, sur-
giu a MECAT USA, em Orlando, Flérida.

Em 2006, Turchetti inaugurou o CNC
— Comando Numérico Computadorizado,
sistema que permite o controle de maqui-
nas, confeccionando pecas complexas de
grande precisdo. Nesse mesmo ano, foi
criado o laboratério de Analises Fisicas Fa-
bio Turchetti, para identificar os sélidos na
entrada dos equipamentos e analisar 0s
microssélidos na saida do processo de mi-
crosseparagao. O projeto deu téo certo que,
em 2017, foi fundado, também, o Laborato-
rio de Fisica MECAT Filtragdes Industriais
na matriz, em Abadia de Goias. No ano
passado, a empresa iniciou representagéo

tecnologia de microsseparacao

comercial em Bangkok, Tailandia.

"Percebi que minha experiéncia no uso de aguas industriais
seria muito util em seu tratamento. Com aprimoramento e pesquisa,
desenvolvemos o método de filtragem e isso foi a porta de entrada
no setor de cana-de-agucar. A politica de redso das dguas permite
tratar e ndo descartar, em um processo em que ha retirada do ma-
terial fisico e reutilizagédo para outras finalidades, como a irrigagéao,
uma maneira racional de alcangar a sustentabilidade no setor. Nos-
so plano futuro requer colaboracgéo ativa para uma demanda evolu-
tiva", afirmou Turchetti, durante a feira.

No setor canavieiro, a MECAT recupera 600 mil litros de agua
industrial por hora, um dado que continua em crescimento.

13 ‘ TERRALEIN



ESTA NO AR O MAIOR PORTAL DE COTAGCOE

para se cadastrar é muito facil.
: WWW.gUia ecomprassa.com.or
Acesse d b

Com um layout inovador e de facil acesso,

0s principais produtos e servicos das areas
Administrativa, Agricolqa, Industrial e Logistica
Jja estdo disponiveis para cotacées e compras.
Tudo em um so lugar, na palma de suas maos.

. Y O cadastro para usinas,

destilarias e empresas é
totalmente GRATUITO!

O melhor servico de

logistica realizado pela
TELOG|TRANSESPECIALISTA,
com experiéncia

de mais de 10 anos em
transporte no setor

" Sucroenergético. q




S DO SETOR SUCROENERGETICO DO BRASIL

Alguns dos principais beneficios do portal:

Identificar novos Fornecedores e Clientes

Rede de Negocios do Setor Sucroenergético
Agilidade nas cotacoes

Classificados de produtos a venda

Garantia de melhores precos

Beneficios logisticos

Transparéncia nas negociagoes

Gerenciamento completo de relatorios e graficos

Historico de cotagdes permanentes

Mais uma grande Inovacao
Tecnolégica do Grupo AgroBrasil
e LinkLog Tecnologia Logistica.

TERRﬂB’ TransEspecialista
ugrobrosd CanaMix =in /T-E—_OG p——



ESPECIAL

Fotos: Eduardo Pereira

Estrela em

grande

estllo

Pela primeira vez na Fenasucro & Agrocana, um grupo de
comunicacao une cobertura jornalistica a negocios, arte, boa
comida e um espaco de interacdo entre empresas e publico de

2.000 metros quadrados

Da redacéo

O Grupo AgroBrasil inovou sob varios aspec-
tos. Primeiro porque saiu de um estande de 30 metros
quadrados em 2018, no pavilhdo central da Fenasucro
& Agrocana, para crescer impressionantes 6.500%. O
Centro de Inovagoes Tecnolégicas CanaMix (CITEC)
conquistou um publico interessado, como 0 nome diz,

16

em inovagbes tecnoldgicas para a cana-de-agucar e
biocombustiveis. Mas ndo so6 isso. Foi um espaco em
que se pbde conversar sobre negdécios com 18 empre-
sas reunidas num mesmo espaco, ao som de boa musi-
ca e com petiscos servidos a toda hora.

Com 2.000 metros quadrados, divididos em uma
grande area coberta e uma parte ao ar livre, destinada
a test drive, o CITEC estava localizado logo na entrada



0 CITEC foi montado logo na entrada da feira:
primeira participacao na Fenasucro & Agrocana
reuniu-18 empresas

da feira. Quem acabava de chegar
ja ficava curioso ao olhar para a es-
querda e ver algo inédito: o Grupo
AgroBrasil conseguia reunir, na
maior exposi¢éo de tecnologia para
0 setor sucroenergético do plane-
ta, um publico avido por novidades,
empresas com uma série de lan-
camentos em produtos e servicgos,
além de artistas, que tém renova-
do, com seus shows musicais, de
humor e de magia, o ambiente do
agronegocio no Brasil.

O CITEC funcionou durante
os quatro dias da Fenasucro, reali-
zada de 20 a 23 de agosto no Centro

de Eventos Zanini, em Sertaozinho-
-SP. Além de todas essas atracgoes,
no segundo dia (21/08), recebeu o
tradicional Network CanaMix, para
cerca de 500 convidados, conforme
podera ser conferido nesta edicao.
Na noite do evento, o diretor
do Grupo AgroBrasil, Plinio César,
expressou a emogao do mais novo
empreendimento, pensado para
marcar, a partir de 2019 e pelos pré-
Ximos anos, uma participacao ainda
mais forte, na feira, de suas solu-
¢bes em comunicagdo para quem
busca informagédo sobre agropecu-
aria e para o mercado corporativo.

“Eu s6 tenho a agradecer a todos os
meus clientes, parceiros e amigos.
Eles acreditaram num projeto inédi-
to, que saiu do zero. Recebemos um
convite da Fenasucro pra realizar o
CITEC e Deus nos abencgoou. Deu
tudo certo e esta sendo muito bom”

Plinio antecipou o que vem
em 2020. “Faremos um espaco ain-
da maior, contribuindo para que o
setor sucroenergético brasileiro seja
referéncia mundial. Me sinto realiza-
do, também, por ver toda a minha
familia trabalhando aqui. Sou grato
por tudo o que estd acontecendo.
Sem palavras. Show’, afirmou, dei-
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xando, ainda, um agradecimento es-
pecial a Reed Exhibitons Alcantara
Machado, organizadora da Fenasu-
cro & Agrocana, pelo apoio.

Marcelo Dias, gestor de
marketing do Grupo AgroBrasil,
classificou o CITEC como auda-
cioso. ‘Ao desenvolver o CITEC,
o Plinio e sua equipe nao ofere-
ceram, apenas, uma possibilida-
de para divulgacdo dos produtos
e servicos das empresas. Junta-
ram arte com negdcios. Com isso,
acredito que a Fenasucro teve um
crescimento muito grande em valor
e qualidade, porque isso possibili-
ta as pessoas a criagcao de novas
oportunidades.”

E acrescentou: “O Grupo
AgroBrasil extrapolou as cercanias
da Fenasucro, levando conhecimen-
to e atitudes empreendedoras para
o mercado do agronegdcio. Embora
o Brasil ainda nao tenha decolado,
mostramos que o caminho passa
pela uniao e trabalho de todos’

Ampla cobertura
Todas as acdes desenvolvi-
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das no CITEC ganharam ampla co-
bertura dos veiculos de comunica-
¢ao do Grupo AgroBrasil. Primeiro,
no novo Portal CanaMix, que en-
trou no ar no primeiro semestre
deste ano, onde, durante a semana

“Eu so tenho a
agradecer a todos
0S meus clientes,
parceiros e amigos. Eles
acreditaram num projeto
inédito, que saiu do
zero. Recebermos um

convite da Fenasucro
pra realizar o CITEC e
Deus nos abencoou.
Deu tudo certo e esta
sendo muito bom.”
Plinio César, diretor do
Grupo AgroBrasil

que antecedeu a Fenasucro & Agro-
cana, 0s usuarios puderam acom-
panhar toda a movimentagcdo para

S 3
CENTRO DE INOVACOES TECNOLOGICAS SUCRGENERGE-Tms

A entradd do CITEC atraiu visitant.eg pelo arrojo
e pela curiosidade: estande teve langamentos de

produtos e servigos

a montagem do Centro de Inova-
¢6es Tecnologicas CanaMix.
Durante a feira, foi intensa
a movimentacdo de repérteres do
Programa Terra&Cia, para a prepa-
racdo dos videos que poderao ser

vistos no canal do YouTube, com

reproducdo, também, no Portal
CanaMix. Animando os presentes



a Luiz Paulo Sant'Anna, diretor geral da Usina Cevasa

no estande, a Radio CanaMix in-
formava sobre as principais atra-
¢des do momento e permitia a di-
vulgacdo dos produtos e servigos
de empresas parceiras. Para com-
pletar o time, a equipe da Revis-
ta Terra&Cia ficou atenta a cada
lance, para trazer as suas maos
essa edicdo especial. Disponivel
em todo o CITEC, os exemplares
da edigcédo de agosto, com todos os
detalhes da participagdo do Gru-
po AgroBrasil, puderam ser reti-
rados pelos leitores gratuitamente.

O CITEC também foi uma
oportunidade para apresentagio
do programa de consultoria, gestao
empresarial e treinamento corpora-
tivo oferecido pela AgroBrasil. Ele
consiste num pacote de solugdes
oferecido a empresas do agronego-
cio para aproximar clientes e forne-
cedores, atuando em conjunto com
diferentes profissionais, de produto-
ras, agéncias e departamentos de

Edigao especial de agosto da Revista
Terra&Cia ficou a disposigao do publico
que compareceu ao CITEC

O Grupo AgroBrasil
extrapolou as cercanias
da Fenasucro, levando
conhecimento e atitudes
empreendedoras

para o mercado do
agronegocio.”
Marcelo Dias, gestor
de marketing do Grupo
AgroBrasil

marketing. Um dos principais cases
de sucesso do programa é a Usina
Cevasa, que estava representada
no estande pelo seu diretor geral,
Luiz Paulo SantAnna.

Para ele, o CITEC foi um
grande diferencial na Fenasucro &
Agrocana, tendo dado nova cara a
feira. “Venho acompanhando a feira
ha alguns anos e falei com Plinio

que foi tudo muito assertivo, desde o
tamanho do estande como a localiza-
¢éao, perto da recepcao, o que acabou
sendo uma porta de entrada e saida
para os visitantes, dando vida a Fena-
sucro. E ja me anteciparam que é um
protétipo do que vem em 2020. Se ja é
sucesso esse ano, muito diferente dos
anos anteriores, da pra imaginar o que
vem pela frente.

‘Ja me anteciparam

que o CITEC 2019 é um
prototipo do que vem em
2020. Se ja é sucesso
esse ano, muito diferente
dos anos anteriores, da
pra imaginar o que vem
pela frente.”
Luiz Paulo Sant’/Anna,
diretor geral da Usina
Cevasa

Publico do CITEC ficava
bem informado sobre
as agoes no estande

e sobre langamentos
dos expositores com
0s boletins da Radio
CanaMix

Cémera e microfone: equipe do
Programa Terra&Cia durante
preparagdo das reportagens
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BraClean, sua frola merece!

www.braclean.com.br

SIConNe —



Confira outros momentos do CITEC 2019!
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Confira outros momentos do CITEC 2019!
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Confira outros momentos do CITEC 2019!
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tecnhologia

Visitantes do CITEC
puderam ndo s6
conferir como
experimentar 0s
langamentos das
empresas expositoras

Das 18 empresas presentes no CITEC, 14 delas apresentaram
novidades em produtos e servicos voltados ao setor

sucroenergético

Da redacéo

Empreendimento inédito na Fenasucro & Agroca-
na, o CITEC reuniu um total de 18 empresas. Destas,
quatro foram do setor de alimentos e bebidas, que apre-
sentaram produtos tipicos do interior paulista, conforme
podera ser conferido na reportagem seguinte.

As outras 14 levaram para a feira solugdes tecno-
I6gicas para cana-de-acucar e biocombustiveis. Parcei-
ros que acreditaram na proposta do Grupo AgroBrasil
de concentrar, em sé estande, diversas ferramentas
para o visitante.

Assim que chegava a feira, os convidados do Cl-
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TEC ja tinham contato com um dos parceiros: a Com-
pact Car, que disponibilizou carrinhos elétricos para
transportar pessoas do estacionamento ao estande e
vice-versa.

Especializada em veiculos movidos a energia
limpa, a Compact Car trabalha com locagdo desses
carrinhos e conta com ampla frota disponivel para
atender as necessidades dos clientes com rapidez e
qualidade, em todo territério nacional. Com concei-
tos modernos em relagdo a sustentabilidade ambien-
tal, também comercializa, além de veiculos, pecas e
acessorios, além de prestar servicos de manutencgéo
e customizagéo.



Compact Car

CanaMix

IMPRENSA

Carrinhos elétricos buscavam e levavam convidados do CITEC ao estacionamento: comodidade

Confira, a seguir, 0 que as outras empresas apresentaram, com depoimentos de seus principais representantes.

& BraClean

=
Brallean suz hots mersce!

B0 MERECE

A BraClean trabalha com produtos automotivos premium, € homologa-
da por montadoras, fornecedora oficial da Porsche Cup e mantém uma linha
assinada pelo ex-piloto de Férmula 1 Wilson Fittipaldi Jr, que participou do
CITEC.

A marca busca produtos de
alta qualidade, ecologicamente cor-
retos e que reduzam processos e
custos de manutencéo para toda a
frota de linha leve, pesada e maqui-
nas agricolas.

“Para a gente, é super espe-
cial estar junto com a nata do setor.
Somos uma empresa voltada, prin-
cipalmente, para o setor sucroalco-
oleiro. Trazemos solug¢des inovado-
ras. S8o produtos ecologicamente
corretos, a base de dgua, para a
limpeza de madquinas, caminhdes,
6nibus, moendas, e temos também
a parte de aditivos de radiador para
alta temperatura, uma coisa que
SO a gente desenvolveu até hoje,
bem diferenciada. Ficamos felizes
porque estamos, hoje, nos maiores
grupos do setor, trazendo essas so-
lugbes, que geram muita economia.”
Bruno Prizsculnik — Presidente
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& Carus

A Carus Corporation fornece solugdes
para uma variedade de problemas industriais
e ambientais. A énfase em pesquisa e
desenvolvimento continuo, bem como no suporte
técnico e no atendimento ao cliente, alinhou a
empresa como lider mundial em tecnologias
de permanganato, manganés, oxidagao,
catalisadores e misto de fosfato. As linhas de
produtos sdo usadas em aplicagdes municipais
e industriais para agua, ar e remediacao.

Uma das tecnologias & o SucrOx™,
um auxilio de processamento para melhorar
0 desempenho das usinas nas industrias
relacionadas a cana-de-aglicar e etanol. A
adi¢ao de SucrOx a cana colhida entrando para
processamento e a extracdo do caldo de agucar
resulta em reducdo de custos e aumento de
produgéo, devido a funcionabilidade da usina e
pureza do caldo extraido.

“Sou um parceiro do Plinio hd muitos anos.
Sempre apoiei 0 arrojo e a iniciativa que ele tem
de promover sempre algo novo, e sou cumplice
desse projeto aqui dentro da Fenasucro. Plinio se

T e

CARUS
CORPORATION

¢
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superou porque é um visiondrio, uma pessoa que estd afrente de seu
tempo. Infelizmente, o setor vive dificuldades, que prejudicam uma re-
tomada. Mas ele tem pessoas como o Plinio que tém todos os méritos
por desenvolver coisas novas justamente quando o setor precisa de
coisas novas. Entéo, dou parabéns ao Grupo AgroBrasil pelo CITEC,
que é uma ideia maravilhosa.” Roberto Maia - Diretor

& Fulguris

Vi
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Fabricante das tradicionais baterias Fulguris, a Newpower é
uma empresa 100% nacional dedicada exclusivamente & produgao
de baterias especiais de alta tecnologia. Inserida em um setor
estratégico e disputado por multinacionais durante anos, a marca
Fulguris cresceu no mercado impondo um legado de qualidade e
exceléncia através de seus produtos e servicos. E lider de vendas
em baterias industriais, contando com cerca de 70% de participagao
do mercado nacional.

As aplicagbes das Baterias Fulguris estdo em diversas areas,
como tracdo e movimentacdo de cargas, aplicacdes militares,
sinalizacdo ndutica, controle aeroportuario, metré-ferroviarias,
sistema de informatizacdo bancadria, sistemas de telecomunicacgéo,
UPS e No-Breaks, sistemas de emergéncia, sistemas fotovoltaicos
e automotiva.

“Esta sendo perfeito. O network que essa feira propiciou pra
gente € algo sem palavras. Muitos clientes vieram, participaram. E
conseguimos abrir 0s canais com outros também. O CITEC esta
cumprindo o que se propds a fazer, que é a conex&do entre a indus-
tria e o cliente final. E um projeto novo, mas que dé muito certo. Pra
nds, é uma oportunidade de apresentar tecnologias que, as vezes,
as pessoas nem sabiam que existiam ou, se sabiam, ndo conhe-
ciam suas aplicag¢des. Ja estamos ansiosos para o ano que vem.

Heider Abubakir — Diretor de distribuicdo da linha
automotiva



& GTS do Brasil

A empresa exp0s solugdes para
sistematizagdo e manejo de solo. A Planner 710
Canavieira, ja consolidada no mercado, realiza
trabalhos na abertura de canais de vinhaca,
construgdo de estradas e nivelamento do solo.
Os clientes puderam ver o equipamento e sanar
duvidas com a equipe comercial presente no
evento.

A GTS apresentou, ainda, uma grande
novidade para setor sucroenergético: um novo
modelo de Terrus, o DCM, projeto desenvolvido
para a descompactacéo de solo dos canaviais.

‘A convite do Plinio, viemos para a Fena-
sucro junto com a CanaMix. A GTS é uma em-
presa nova no setor. Temos muito a aprender
com o agricultor, mas também trazemos pra ele
algumas inovagées, que séo oriundas do merca-
do de gréos, jd que a gente vé certa similaridade
entre os agricultores de grdos e de cana-de-agu-
car. O CITEC, além de ser um evento muito bem
organizado, tem um potencial grande, porque

5>

A HCI consolidou-se como distribuidor
de tubos, flanges, conexbdes e valvulas. Atua
da concepcgédo até a obra final, apresentando
alternativas comerciais de acordo com as
caracteristicas, estratégias e desafios dos
clientes e seus projetos.

E referéncia no mercado pela amplitude na
oferta de produtos e servigos; fornecimento do
estoque e/ou de representadas no Brasil, Europa
e Asia, cujo relacionamento j4 é de 30 anos,
propiciando cumprir prazos e pregos acordados
e atendendo a emergéncias inesperadas;
inteligéncia do negécio focada em acompanhar
0s varios segmentos e projetos; além de
experiéncia em desenhar solugdes especificas
de cada cliente/projeto, oferecendo atendimento
individual.

“Primeiramente, agradego o convite feito
pelo Grupo AgroBrasil pra gente participar do
CITEC. A HCI tem mais de 30 anos de mercado,
participa da feira pela 24%vez, mas pela primeira

3 I
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reune personalidades do setor, prontos para trocar contatos

e prospectar novos negdcios. Foi fantastico. Um marco muito

importante para nds como inddustria de implementos.”
Jonathan Fernandes — Coordenador comercial

vez junto com a CanaMix. Uma experiéncia muito bacana, da

qual gostamos muito de estar presentes. Temos um carinho

muito grande com a regido de Sertdozinho, sucroalcooleira,

que nos inspira a grandes planos para o mercado nacional”
Felipe Villar — Diretor comercial
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& Intacta Rolamentos

Pioneira na reforma e reaproveitamento de rolamentos
autocompensadores de rolo, a empresa alia anos de expe-
riéncia e dedicacdo, que resultam em trabalhos de extrema
confiabilidade e qualidade, aprovado por usinas e empresas
renomadas.

A atuacgéo tem permitido quebrar velhos paradigmas do
setor, construir novos conceitos, encarar desafios com tecnolo-
gia de ponta e know-how, atender a mais de 300 usinas e des-
tilarias com indice de falha zero e gerar economia significativa
para as unidades produtoras.

“Mais uma vez, estamos prestigiando o Plinio. Estamos
envolvidos em uma parceria com ele hd muitos anos. E um
grande amigo, que acompanhamos na maioria dos eventos
que ele faz. Como todos os anos, trazemos para a feira uma
tecnologia altamente inovadora, na drea de aumento da vida
util dos rolamentos, um elemento imprescindivel para a indus-
tria, ja que, sem rolamento, a industria ndo vive. Mostramos,
desde 2004, que essa nossa tecnologia vem, a cada ano, se
difundindo mais, quebrando uma série de paradigmas, e tam-
bém a economia que é possivel fazer usando um rolamento
repotencializado conosco.”

Weber Francisco Capozzi — Diretor

& MECAT

Além de expor em um estande no CITEC, a MECAT este-
ve presente na Fenasucro com estande préprio. A empresa marca
presenga nas principais feiras do setor sucroenergético ha mais de
duas décadas, mantendo duas das principais caracteristicas de sua
trajetoria: inovagao e expansao.

Toda a percepgdo de mercado € um dos resultados da
disposi¢éo em estar sempre em meio aos grandes inovadores do
mundo, o0 que faz a empresa colecionar prémios: em 1997, o Troféu
Mérito Empreendedor (FIEG, FECOMERCIO, FACIEG, ACIEG,
FAEG); em 2004, o Prémio FINEP de Inovagao Tecnoldgica, etapa
nacional; em 2007, o Prémio FINEP Centro-Oeste, na categoria
Inventor Inovador; e, em 2015, o Certificado de Destaque Ambiental,
que atesta 0 compromisso das empresas com o desenvolvimento
sustentavel e boas praticas ambientais.

| S—

“O CITEC éum dos eventos do que ha de melhor em comu-
nicagao para o agronegdcio. Quando o organiza, o Plinio mostra o
desenvolvimento tecnoldgico que tem o Brasil, e num setor, como
0 sucroenergético, em que isso € estrategico, tendo em vista a pro-
ducgo de combustivel renovavel e de agtcar, como alimento. Com
certeza, ano que vem estaremos de volta”’

Attilio Turchetti — Presidente
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8 Mitsubishi / Suzuki

As marcas Mitsubishi Motors e Suzuki
Veiculos marcaram presenca no CITEC com
seu portfélio de picapes e SUVs, veiculos
com alta tecnologia, robustez e confiabilida-
de, tanto para o trabalho no campo como no
lazer com a familia.

Uma equipe completa de especialistas
das marcas esteve a disposicdo dos
visitantes, que puderam conhecer o0s
veiculos e detalhes, com a possibilidade
de adquirir com condi¢des especialmente
pensadas para a Fenasucro & Agrocana.

A Mitsubishi, que esteve representada
pela concessionaria Kyoto, apresentou a linha
completa de picapes Mitsubishi L200 Triton
Sport, o Mitsubishi Pajero Sport, combinacao
perfeita entre estilo, luxo, tecnologia e o
genuino DNA 4x4, e o Mitsubishi ASX,
combinacao do 4x4 com a versatilidade.

“E a primeira vez que a Kyoto parti-
cipa desse grande evento. Estamos muito
contentes, com as melhores perspectivas.
Percebi que, aqui no CITEC, existe uma
parceria muito grande entre as empresas.
E uma ligada na outra e isso faz toda a di-
ferenga para quem trabalha com atividades
rurais. Fizemos varias amizades, muitos par-
ceiros. Tem sido, realmente, uma experién-
cia muito boa”

Fernando Reis — Gerente de vendas

Ja a Suzuki levou o Suzuki Vitara, um
SUV moderno com amplo espago interno
que concilia performance, entretenimento e
versatilidade, além do Suzuki S-Cross, que
alia conforto, praticidade e conectividade,
e 0 carro-chefe da empresa para a feira, o
Suzuki Jimny, que ficou disponivel para test
drive, com diversas novidades na linha 2020.

Ao todo, sdo quatro versodes - 4Work,
4All, 4Sport e 4Sport Desert -, todas com o
DNA 4x4 de série e que fazem do veiculo
ideal para todos os tipos de usos, seja no
campo ou na cidade.

O veiculo possui chassi heavy
duty, motor em aluminio e suspensao
independente com eixo rigido, que tornam
o Jimny valente para qualquer tipo de
terreno. Como um legitimo SUV, traz maior
visibilidade e seguranca por deixar o
motorista em uma posicdo alta para dirigir.

Estiveram em exposigéo os modelos 4Work, 4Sport e 4All, com as
novidades do motor a etanol.

“Primeiro ano em que a gente participa da Fenasucro
com a Suzuki e estd sendo uma experiéncia muito positiva.
O Jimny, nés guardamos especialmente para langar aqui na
feira. Até a Fenasucro, a gente so tinha a versdo a gasolina do
produto. O flex vem pra atender as necessidades do setor. Era
0 que faltava para o veiculo entrar nas usinas. Como o CITEC
é um centro de inovag¢des, tinhamos que trazer algo novo’.

Daniel Mansur, diretor da Suzuki Premium Ribeirao
Preto
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Um oceano de solucdes. Orcas sao
animais fortes, resistentes e que inspiram
respeito, as mesmas caracteristicas que a
ORCA Industrial visa oferecer ao mercado.
Com um parque tecnolégico em Barrinha-SP,
€ especializada em montagens mecanicas,
fabricacdo de equipamentos/caldeiraria e
locagdo de guindastes até 220 toneladas.

Icar, montar, fabricar e estruturar
sdo algumas das atividades rotineiras da
empresa, que preza pelo profissionalismo e
compromisso com os clientes. Atencéo total e
garantia de servigos de alta qualidade dentro
dos prazos estabelecidos sao prioridades.

“E a nossa primeira participagcdo na
feira e temos que parabenizar o Plinio pelo
CITEC, que ficou sensacional, dando muita
visibilidade a nossa empresa. A Orca é uma
empresa familiar. Em 2008, comecgou a fazer
um trabalho de montagem mecénica, em
campo, e foi crescendo. Temos um parque
fabril onde produzimos equipamentos e loca-
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mos guindastes de 30 até 200 toneladas. A capacidade da cal-
deiraria é de 400 toneladas/més e temos condi¢bes de mobilizar
equipe em campo de até 500 pessoas. Entdo, é uma empresa
que veio para ficar”

Gustavo Palone — Departamento comercial

& Sicoob

Atualmente, o Sicoob é um dos maiores
grupos financeiros em patriménio liquido e
possui o0 Desenvolvimento socioecondmico
sustentavel como um dos pilares do
cooperativismo. O sistema possui 4,4 milhdes
de cooperados em todo o pais e esta presente
em todos os estados brasileiros e no Distrito
Federal.

A rede de atendimento Sicoob é a quinta
maior entre as instituicdes financeiras que
atuam no pais, com mais de 2,9 mil pontos de
atendimento. As cooperativas integrantes do
Sistema oferecem aos cooperados servigos
de conta corrente, crédito, investimento,
cartbes, previdéncia, consdrcio, seguros,
cobranca bancaria, adquiréncia de meios
eletrbnicos de pagamento, dentre outras
solucdes financeiras.

‘A experiéncia no CITEC esta sendo
muito legal. Temos, ja hd algum tempo, parceria
com a Revista Terra&Cia, mas esse é o primei-
ro ano de participacgédo na feira. Achei muito ba-
cana o espaco. Viemos, neste ano, para sentir,
e, hos proximos anos, quem sabe, melhorar a
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nossa participacgéo, trazendo alguns produtos e fazendo negdcios
também. A todos os que chegam no estande, explicamos o que é
cooperativismo, como trabalha uma cooperativa financeira e indi-
camos quais cooperativas fazem parte do nosso sistema. Ai, caso
alguém queira fazer negdcios, direcionamos para uma de nossas
cooperativas.”

Geisiely Nery - Marketing



8 SuperBAC

Pioneira no mercado brasileiro de
solugdes em biotecnologia e com mais de 20
anos de mercado, a empresa investe, ano a
ano, no desenvolvimento de novos produtos
e fertilizantes que aumentem a produtividade
das safras, melhorem a fertilidade do solo e a
qualidade das plantas.

Para o cultivo da cana, o fertilizante da
marca com melhor desempenho e o preferido
pelos agricultores é o ORGANFOS. Pelo uso
da tecnologia em sua producao, o fertilizante
tem seus beneficios potencializados e,
por contar com uma matéria-prima de alta
qualidade e microgranulada, garante uma
melhor distribuicdo pelo solo, alavancando
a produtividade das culturas perenes,
temporarias e semiperenes, como é o caso da
cana-de-agucar.

‘Aproveitando a parceria que a gente
tem com a CanaMix, viemos para o CITEC
para trazer novos modelos de negdcios aos
produtores de cana, usineiros, e para mostrar
a nova cada da SuperBAC. Deu pra sentir que
existem muitas pessoas acompanhando 0s

eventos no estande, o que vem ao encontro da forma de rela-
cionamento da SuperBAC com o agricultor. Queremos estar
cada vez mais proximos dele, ajudando a agricultura brasilei-
ra a abrir novos caminhos. Por isso, a experiéncia esta sendo
muito proveitosa.”

Lucas Vicaria — Analista de marketing

& Truck Machine

A empresa apresentou o sistema de
monitoramento de pressdo e temperatura,
desenvolvido para acompanhar, individualmente,
apressaoeatemperaturados pneus.Os sensores
sao acoplados nas valvulas dos pneus e enviam
todas as informagdes via radiofrequéncia para o
monitor fixado no interior da cabine.

Os padrbes de pressdao e temperatura
sao predefinidos de acordo com cada caminhao/
maquina. Caso haja alguma avaria ou vazamento
de ar, o operador é advertido imediatamente por
avisos sonoros e visuais, que nao cessam até a
normalizagéo das condigées.

“Uma pena né&o termos vindo antes em
outras feiras. Realmente, a gente vé o potencial
e a organizagéo, a maneira como foi feito o Cl-
TEC e seu publico-alvo. Estamos no lugar certo.
Na minha opinido, essa ideia tem que continuar,
ja que é um lugar que traz resultados. Tenho vis-
to muita gente aqui de fazenda, administradores,
gestores de grandes usinas, vindo, se orientan-
do. Acho que esse é um trabalho que precisa

ser feito em todas as dreas do Brasil, para que a gente possa
estruturar melhor com informacdes e tecnologia e, assim, dar
alavancar a economia do nosso pais. Esse € o caminho.

José Scaff — Diretor operacional
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Gastronomia
test drive .

Visitantes do CITEC puderam degustar e comprar produtos
tipicos do interior, além de testar o Jimny 4x4 a etanol da Suzuki

Da redacéo

Além da ampla exposi¢do de produtos e servigos
de empresas de tecnologia, quem passou pelo Centro de
Inovagdes Tecnoldgicas CanaMix (CITEC) pode expe-
rimentar produtos tipicos da gastronomia regional, como
cachagas, licores, queijos, geleias, pimentas, charcutaria,
chope artesanal, doces portugueses, entre outros.

Confira o que esteve em destaque:

Kepler Cervejaria

Sediada em Dumont, a empresa, que oferece cer-
vejas e chopes para eventos ou estabelecimentos, fa-
zendo toda a instalagdo dos equipamentos, levou para o
CITEC seu chope com sabor Unico e encorpado.

A Kepler nasceu da paixédo do seu grande mestre
cervejeiro, Jean Carlo Ferreira. Apés varios estudos, ele
chegou a uma férmula que nédo deixa a bebida pesada e,
ao mesmo tempo, permite reconhecé-la no primeiro gole.

“Tenho sentido que o pessoal estd gostando bas-
tante do chope. Além do que o evento que a CanaMix :
preparou esta muito bonito. Estou super contente em Jean Carlo, da Kepler: Chope com sabor inconfundivel e leve foi
participar desse empreendimento maravilhoso, afirmou, resultado de muitos testes
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durante a feira. , L_,

Sobre o chope, ele explicou como éﬂgﬂﬂﬁd
foi o desenvolvimento. “Queriamos um que !Fﬂﬂﬂ l
tivesse um sabor um pouco mais apura- |

do, mas que nao fosse tao forte a ponto
de as pessoas tomarem um pouquinho e
ja se sentirem saciadas. Entdo, é aquele
chope que tem sabor, mas que vocé con-
segue toma-lo normalmente, durante um
churrasco’

Ao falar sobre a parceria com o Gru-
po AgroBrasil, classificou como excelen-
te. ‘Adorei a organizacéo. O pessoal é bas-
tante profissional, da mesma forma como
a gente gosta de trabalhar”

Engenho Coronel levou o licor de rapadura e a cachaga envelhecida em tonel de

Engenho Coronel carvalho francés

A empresa, de Cassia dos Coquei-
ros, destacou, no estande, dois produtos: a
cachaca 5 anos em tonel de carvalho fran-
cés e o licor de rapadura.

A primeira é envelhecida por trés anos
em tonéis de carvalho que ja foram usados
por mais de cinco anos. Apds este tempo,
é transferida para tonéis de carvalho com
dois anos de uso, onde envelhece por mais
18 meses. Depois, € novamente transferida,
para tonéis de carvalho novos, onde fica por
seis meses, finalizando o ciclo de cinco anos.

Esta troca entre tonéis de diferentes
tempos de uso faz com que a Cachaga Coro-
nel 5 anos ndo fique com toque amadeirado
muito intenso. O resultado € um produto leve
e agradavel.

Ja o licor de rapadura Coronel é uma
combinagdo de cachaga envelhecida em to-
néis de jequitiba com rapadura. A bebida, li-
corosa, é suave, podendo ser servida pura ou
com gelo. Nesse caso, pode ser adicionado
limdo em rodelas ou espremido, criando um
drink pratico, rapido de fazer e muito saboro-
So.

Eduardo Cochoni, criador da empresa,
destacou a variedade de subprodutos que a
cana-de-agucar, carro-chefe da Fenasucro,
proporciona a economia regional. “No licor,
por exemplo, a gente tem a rapadura, que é
combinada com cachaca, ambas derivadas
da cana. E um grande prazer trazer essa mis-
tura ao CITEC. S6 tenho a agradecer pela
oportunidade de expor a marca aqui’

Lisboa Doces e Pedacinho da
Canastra

Em outro ponto do CITEC, o visitan-  Molhos de pimenta, na Pedacinho da Canastra, e doces portugueses, na Lisboa: de
te p6de conhecer os doces da Lisboa, que  dar dgua na boca
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Jimny flex foi preparado para langamento na Fenasucro, com exclusividade no CITEC: aposta no etanol para abrir mercado nas usinas

apresentou os irresistiveis pastel de Belém e quindim.
Ou, entao, o Pedacinho da Canastra, que montou varias
prateleiras com queijos artesanais brasileiros premia-
dos, salames, doces mineiros, azeites gourmet, entre
outras delicias. Ambas sédo de Ribeirdo Preto.

Pista de test drive Suzuki

Depois de comer bem, os interessados andavam
mais alguns poucos passos e se candidatam para tes-
tar o Jimny 4x4 flex, uma opgao preparada pela Suzuki
para ser langada na Fenasucro, com exclusividade no
CITEC, e que é direcionada especialmente ao setor su-
croenergético, ja que pode ser abastecido totalmente
com etanol.
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Para Rodrigo Nuzo, consultor de negdcios da
marca, os motoristas puderam comprovar, durante os
testes, do que o veiculo é capaz. ‘A gente testa em
diversos obstaculos, como torgdo, ladeira ingreme,
entre outros, para mostrar que é um veiculo 4x4 de
verdade.”

Daniel Mansur, diretor da Suzuki Premium Ribei-
rao Preto, avaliou a parceria com o Grupo AgroBrasil.
“Sempre participamos das feiras com estande separa-
do. Esta experiéncia esta sendo muito mais agregadora.
Sao clientes do setor que transitam em varias empresas
e acabam, claro, querendo conhecer o0 nosso produto.
Entdo, uma auxilia a outra. E muito diferente de vocé
estar sozinho.”




SINDI CASTILHO ,
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matrizes, reprodutores +55 (17) 3542-2555 / 3542-3033
e material genético Movo Horizonte - 5P

@ SINDI CASTILHO



ESPECIAL

) @

Entrada do CITEC ficou concorrida durante o Network: 500 convidados prestigiaram o evento

Fotos: Eduardo Pereira

Network
Impressionou!

Pela primeira vez realizado dentro do espaco da feira, o
tradicional evento, que chegou a 112 edicdo, teve diversas
atracbes, como shows musicais, de humor e de magia, além de
homenagens as empresas parceiras

Rovenia de Paula

Evento de alto nivel e com conteudo relevante em
um dos estandes mais visitados durante a maior feira
do mundo em tecnologia para a cana-de-agucar. O Gru-
po AgroBrasil realizou, na segunda noite da Fenasucro
& Agrocana 2019, o seu tradicional Network CanaMix,
que chegou a 112 edicao recebendo cerca de 500 pes-
soas. Pela primeira vez, a festa, que relne empresarios
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do setor sucroenergético e convidados, foi dentro do es-
paco da feira. Até o ano passado, o local era a Fazenda
Séo Geraldo, ao lado do Centro de Eventos Zanini, palco
da Fenasucro.

A noite do Network foi especial porque marcou
uma mudanca completa na participacdo do Grupo
AgroBrasil na feira. A comecar pelo espaco. O Centro
de Inovacg6es Tecnoldgicas CanaMix (CITEC) reuniu
18 empresas num s6 lugar, atraindo interessados nos



mais recentes langamentos em produtos e servigos. Com Além de deliciosa comida caipira, com porco e
2.000 metros quadrados no setor externo, da Agrocana, costela no rolete, arroz, feijao gordo, mandioca cozida e
representou um crescimento de 6.500%, ja que, no ano saladas variadas, o Network CanaMix inova sempre ao
passado, a AgroBrasil tinha um estande de 30 metros proporcionar um ambiente de negdcios com descontra-
quadrados no pavilhdo central. ¢éo e shows artisticos dos mais variados tipos.

Evento se tornou tradicional, entre outras atragdes, pelo porco no rolete e outros pratos da culindria do interior paulista

ZE MATILES,
TRIBUTO R ZE RICO.

Relembre os maiores sucessos do {cone
Zé Rico. Alem de composicoes inéditas
feitas em sua homenagem, interpretadas
pela voz marcante de Eﬁﬁﬁﬁﬂlﬁs

f /26 matiles
Show indicado para qualguer tipo de , .
evento; Rodeio, festivais, boates, casas de g @zematiles
show, casamento, aniversario, feiras
agropecudrias, leildes, entre outros. B3 /ze matiles

2 contatozematiles@gmail.com @ 16993308636

M ~ PROCESS

A BE imBYEIL 4 i i e . Y

@ RBMQQIH ._1!556_) TERRAETIA CanaMix

Patrocinadores:



a Pedro Mizutani, Grupo Todos Nos
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Grupo Todos Nos

As apresentagbes comegaram com o Grupo
Todos Nos. Composto por Pedro Mizutani, vice-
presidente da Raizen, Eunice Mizutani, Isa Toyota
e Akemi Okamoto, € campedo Paulista e Brasileiro
de Karaoké. Com repertério diversificado, que
mistura cangbes da cultura japonesa com sucessos
da musica sertaneja e do samba brasileiros, seus
membros vestem roupas tipicas, adaptadas aos
diferentes momentos do show — que é interativo com
publico, permitindo que este cante, dance e participe,
ativamente, junto com os componentes do grupo. Isso
explica o nome “Todos Nés”

O quarteto coleciona apresentagdes no interior
de Sao Paulo, na capital e em outros estados, como
Bahia, Goias, Santa Catarina, Rio de Janeiro, além
do Distrito Federal. Mizutani falou da importancia de
participar do evento. “Foi uma sensag¢do maravilhosa
compartilhar um pouco da nossa cultura japonesa e
da nossa alegria com todos os convidados presentes.
As pessoas que estdo aqui hoje tém muita energia.

“Foi uma sensacao
maravilhosa compartilhar
um pouco da nossa cultura
japonesa e da nossa alegria
com todos os convidados
presentes. As pessoas que

estdo aqui hoje tém muita
energia. Entdo, a gente traz
toda essa alegria para que
ela se dissipe para o Brasil

todo.” Pedro Mizutani —

Grupo Todos Nos

Entdo, a gente traz toda essa alegria para que ela se
dissipe para o Brasil todo. Essa é a nossa missao, como
uma gratidao ao Brasil, pela forma como acolheu meus
pais, que vieram muito jovens do Japéo. E porisso que a
gente canta para esse pais todo, para manter a cultura e
em sinal de agradecimento.”

Além de dizer “muito obrigado’] Mizutani agrade-
ceu em japonés. “Arigatd’ ao Grupo AgroBrasil pelo
convite), disse.

Grupo Todos Nos mistura cangdes japonesas com cldssicos do sertanejo e do samba brasileiros:
“Gratiddo pelo Brasil”, afirma Pedro Mizutani.
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Roberto Edson incorpora, hd mais de 15 anos, o Chico Lorota, que fez 0s

convidados cairem na gargalhada durante o Network CanaMix

Roberto Edson (Chico Lorota)

Na sequéncia, foi a vez do
comediante ribeirdo-pretano Roberto
Edson. Cativando o publico desde a
primeira piada, ele motivou gargalhadas
com histérias de seu proprio cotidiano,
transformando-se no personagem Chico
Lorota, que interpreta ha mais de 15
anos.

Roberto é humorista ha 24 anos.
Ja se apresentou em diversas cidades do
pais. Além de shows em teatros e outros
espagos culturais, é frequentemente
contratado pelo mercado corporativo,
para shows motivacionais em empresas
e, também, emprestando sua imagem e
voz para a divulgagéo de produtos.

Como Chico Lorota, ofereceu, ao
publico do Network, durante quase uma
hora, um repertério bastante variado,
com relatos vivenciados no meio rural e
algumas releituras de causos absurdos.
Ao final, ele garantiu ser tudo verdade
e pronunciou um conhecido bordao:
‘Acunticido”

Kadu, em dois momentos: apresentacdo para o pablico e com o personagem hi-tech que o acompanha a partir deste ano

Kadu llusionista

Enquanto rolavam os shows no palco, o magico
Kadu percorria as mesas para mostrar truques de
magia. Utilizando apenas as maos e baralhos, ele
fazia sumir anéis e aliangas e aparecerem chocolates.
Habilidade que deixava a plateia vidrada.

Além do Network, Kadu participou do CITEC nos
quatro dias da Fenasucro. Ele tem viajado por todo o
Brasil para levar suas experiéncias para os mais varia-
dos eventos e empresas. Todas as apresentacdes sao
baseadas em estudos psicoldgicos, da tecnologia e da
magica. A conducao bem-humorada conquista a audi-
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éncia e cria um ambiente propicio para o aproveitamen-
to do conteudo.

Seu espetaculo foi premiado em 2015 no Festival
de Magicos do Brasil, como o show mais interativo do
pais, e, em 2017, seu projeto corporativo de Palestra
Show recebeu o prémio Top Golden Business, entregue
pela Revista Vida e Negdcio.

Em 2018, se tornou membro da Conanve, um dos
maiores bancos de palestrantes do Brasil, e, agora em
2019, promete revolucionar o mercado, trazendo um as-
tronauta para o show — personagem totalmente hi-tech
que esteve presente no Network CanaMix.



Z6é Matiles homenageia José Rico e tem, durante o
show, a companhia do filho, Cristiano, que faz um
stand-up musical

Sucesso

Para o diretor do Grupo AgroBrasil, Plinio Cé-
sar, foi um grande desafio e, a0 mesmo tempo, um pri-
vilégio, ter sido convidado pela Reed Exhibitions Alcan-
tara Machado, organizadora da Fenasucro & Agrocana,
para preparar o CITEC, num prazo recorde de apenas
90 dias.

“O Network CanaMix ganhou, neste ano, uma

/

Familia Matiles

Encerrando a festa, o cantor Zé Matiles, ao lado do filho, Cris-
tiano Matilles, fez seu conhecido tributo ao cantor sertanejo José
Rico, falecido em 3 de margo de 2015. Os convidados mataram a
saudade dos grandes sucessos da dupla sertaneja Milionario &
José Rico.

Durante o show, houve, também, o momento stand-up musi-
cal, com Cristiano, que reune musicas cémicas, como dos Mamo-
nas Assassinas, com sucessos de Elvis Presley e Bon Jovi, além de
classicos da musica nacional e cangdes da cultura geek.

visibilidade ainda maior. A noite de 21 de agosto se
tornou, também, um lugar para reencontrar grandes
amigos e autoridades do setor. Quero aproveitar para
agradecer aos organizadores da feira e a todos os que
acreditaram no CITEC 2019, em especial minha espo-
sa, Ana Paula, e meus filhos, Camila, Filipe e Mariana,
que se dedicaram ao extremo para tornar 0 nosso es-
tande um lugar fora de série.”

Plinio em familia, com a esposa, Ana
Paula, e os filhos, Camila, Filipe e Mariana
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Premiacéo E A =)
Durante a realizacao do Network CanaMix, as S J -

empresas que patrocinaram a realizagao do CITEC re-
ceberam homenagens pela atuagcdo em seus ramos
de atividade. Seus representantes receberam um tro-
féu comemorativo das maos de Plinio César, diretor L
do Grupo AgroBrasil, e de Pedro Mizutani, vice-pre-
sidente da Raizen e que participou do Network com o
Grupo Todos NOs.

Cada empresa também recebera, em breve, um
certificado de participagcdo e de reconhecimento pela
apresentacéo, no estande, de tecnologias inovadoras ao
setor sucroenergético.

Confira como foram as entregas dos troféus.

BRACLEAN CAR CARE
Produtos Automotivos e Industriais

@y = 1Y

CARUS CORPORATION FENASUCRO & AGROCANA

de Acucar e Etanol

~JA D

FULGURIS BATERIAS GTS DO BRASIL
Baterias Automotivas e Estacionarias Implementos Agricolas de Alta Performance
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HPE AUTOMOTORES DO BRASIL
MITSUBISHI - CONCESSIONARIA KYOTO
SUZUKI - CONCESSIONARIA PREMIUM

HCI GROUP
Conexoes, Tubos e Valvulas

GRUPO MECAT

INTACTA ROLAMENTOS Reuso de Aguas Industriais

Otimizagdo em Rolamentos

yEJA REM V

ORCA - MONTAGENS E LOCACOES SICOOB - COOP. DE CREDITO ESTADO SP
Guindastes, Equipamentos e Montagens Industriais Cooperativas de Crédito
Vi,

IV

SUpEl"gEf"
==
SUPERBAC IND. E COM. DE FERTILIZANTES TRUCK MACHINE
Fertilizantes que Equilibram o Solo Solucdes para Gestao de Pneus e Combustivel
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Confira outros momentos do Network CanaMix 2019!
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Confira outros momentos do Network CanaMix 2019!
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Embarque
ara 2020

Grupo AgroBrasil ja projeta o CITEC para o ano que vem,
que tera muito mais empresas e tecnologia e ficara em
espaco ainda mais privilegiado

Da redacao

Nem bem terminaram as festividades do CITEC
2019, o Grupo AgroBrasil ja comeca a pensar em
ampliar a estrutura do estande para o ano que vem.
E ja existe uma novidade programada. Em 2020, o
CITEC, que, neste ano, ficou logo na entrada da Fe-
nasucro & Agrocana, estara numa area ainda mais
privilegiada, perto do pavilhdo central. O anuncio foi
feito por Roberto Maia, diretor da Carus Corporation,
empresa parceira do Grupo AgroBrasil, ainda du-
rante a Fenasucro, apds conversa dele com Paulo
Montabone, diretor geral da feira.

“Tivemos aqui a ideia de que o modelo da feira
sera reformulado no préximo ano e, com isso, o Plinio
e o projeto CITEC vao ser contemplados com uma
area ainda melhor, proxima do pavilhdo’ informou Ro-
berto.

Plinio César, diretor do Grupo AgroBrasil, ja
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estad entusiasmado com a participagdo em 2020. “Fi-
zemos, neste ano, um grande evento, com uma gran-
de estrutura e a presenca de 18 empresas parceiras.
Para o ano que vem, ja estamos planejando um CITEC
ainda melhor, com mais empresas e muito mais tec-
nologia”

Otimismo compartilhado por pessoas como
Gilson da Mata, da TGM Weg, Higor Santos, da Qui-
mica Real, e Marcia Justino Rossini Mutton, profes-
sora da Unesp de Jaboticabal, que, durante palestra
promovida no estande pelo Gegis — Grupo de Estudo
em Gestao Industrial do Setor Sucroenergético -, fa-
laram, respectivamente, sobre “Escopo completo de
servigos em geradores e motores’, “Controle bacte-
riano: perdas pela contaminagdo e ganhos com um
tratamento eficaz” e “Ganhos na eficiéncia industrial
com reducdo nas impurezas, vegetal e mineral.

Ou, entao, por Dario Wilian Sodré, diretor da
D2G Consultoria Empresarial. Ele levou para o CITEC



Ddrio, da D2G: experiéncia com anali ;
’de oleos lubrificantes foi levada parai
d {CITEC 2019

Roberto Maia, da Carus, parceira do
Grupo AgroBrasil, anunciou localizagao
ainda melhor para o ano que vem

‘D
3014 CanaMix

ROBERTO MAIA
PROSUGAR
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toda sua experiéncia em analise de dleos lubrifican-
tes como instrumento de manutencéo preditiva, que
consiste no acompanhamento periédico das maqui-
nas, baseando-se na analise de dados coletados por
meio de monitoramentos ou inspe¢gées em campo. O
principal objetivo é a verificacdo pontual dos equipa-
mentos, a fim de antecipar eventuais problemas que
possam causar gastos maiores com manutengdes
corretivas.

Portanto, ndo bastasse ter sido um espacgo para

54

Suzuki bateu recorde de vendas em
feiras no CITEC, que anuncia um 2020
promissor

a exposicdo de langamentos em produtos e servigos,
o CITEC foi palco para a circulagdo de especialistas
para a agricultura e a industria da cana-de-agucar, bem
como do setor de biocombustiveis. Muitos deles sairam
comemorando e exaltando os resultados obtidos.

A Suzuki, por exemplo, em balango realizado
logo ap6s o término da Fenasucro & Agrocana, a
Suzuki, avisou que bateu um recorde de vendas em
comparacédo com outras feiras das quais participou.
Um sinal de que 2020 promete mesmo. E muito.



Sicoob libera RS 14 bi
para Plano Safra
2019/2020

Com esse valor, o Sicoob se torna uma das
maiores instituicées financeiras privadas que
oferecem recursos aos produtores

O maior Sistema de Cooperativas de Crédito do Brasil, Sicoob, vai disponibilizar em
torno de RS 14 bilhdes para a safra 2019/2020, incluindo linhas de custeio, comercializacdo e
investimento, além de BNDES, FCO e Funcafé. Esse valor é 16% maior em relagdo a safra
anterior.

Para o custeio, serdo liberados RS 8,2 bilhdes do montante, enquanto, para o
investimento, RS 5 bilhbes, e, para as linhas de comercializagdo e industrializagdo, RS 800
milhdes. Essa é a primeira vez em 20 anos que é langado um Unico Plano Safra, que atendera
pequenos, médios e grandes produtores juntos em um tnico programa.

O plano prevé RS 225,59 bilhdes para apoiar a produgao agropecudria nacional. Desse
total, RS 222,74 bilhdes serdo destinados para o crédito rural (custeio, comercializacio,
industrializacdo e investimentos), RS 1 bilhdo para o Programa de Subvengdo ao Prémio do
Seguro Rural (PSR) e RS 1,85 bilhdo para apoio a comercializagdo.

O financiamento do crédito rural estimula os investimentos e ¢ ritmo do mercado
econdmico. Os recursos subsidiados com baixo custo sdo destinados ao produtor para o
desenvolvimento e aprimoramento das atividades rurais, como reformas nas propriedades,
plantio, manutencdo do plantel de animais, aquisicoes, ampliagcdo, diversificagdo e
modernizacdo da producdc, mantendo, assim, o setor do agronegocio aquecido.

Além disso, o Sicoob esta langando um concurso que visa premiar produtores rurais
financiados pelo Sicoob que praticam uma produgado sustentavel no tripé econdmico, social e
ambiental. Ao longo da safra, as cooperativas do Sicoob avaliardo esses produtores, os quais
serao reconhecidos em cerimdnia a ser realizada em Brasilia/DF ao final da safra.

Mais informac&es acesse: www.sicoob.com.br
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